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Hmter den Kuhssen von Saftl den |

Perger und Eckes-Granini: Zwei Getrankeproduzenten iiber Tradition und Kundennihe

Berg - Christian Kalinke
dréngt es nach eigenen Wor-
ten ,,zur Ursuppe zuriick™: Bei
der 67.Auflage der ,Berg-
Spektiven“ war er mit seinen
Gesprichspartnern Johannes
von Perger und Thomas Hin-
derer in den frisch umgebau-
ten Gasthof Die Post zuriick-
gekehrt, wo die Veranstal-
tungsreihe als MTV-Stamm-
tisch vor zehn Jahren ihren
Anfang nahm. , Riickkehr des

Hofladens* lautete die Vorga-

be fiir den Breitbrunner Pro-
duzenten der ,Perger Sifte“,
zu ,Tradition im Wandel*
wurde anschlieBend der Vor-
standsvorsitzende der Eckes-
Granini-Gruppe befragt.
Gastgeber Kalinke gelang es
yhinter die Kulissen eines klei-
nen und groRen Saftladens
zu schauen: Johannes von Per-
ger (49) durfte als ,Local He-

ro“ (Kalinke) iiber ,breite Ge-
schmackserlebnisse“ philoso-
phieren und all jenen Mut ma-
chen, die in der Schule nicht
unbedingt die fleiRigsten sind:
,Ich war der Skandal in der
Familie, Hauptschulabschluss
mit nicht mal guten Noten“,
beichtete der mit rund 1,4 Mil-
lionen Euro Jahresumsatz in-
zwischen hochst erfolgreiche
Familienunternehmer. Perger
hatte 1986 vom Vater einen
Kleinbetrieb  {ibernommen,
der schon seit 1956 Direktver-
markter war. Der Warenein-
satz mache etwas mehr als die

Hilfte des Verkaufspreises aus .

- Zukéufe aus dem Freiburger

- Raum seien fiir die ausgefeil-

ten Saftmischungen ldngst un-
erlasslich: ,Perger steht fiir Le-
bensfreude und Geschmacks-
qualitét, nicht nur fiir Gesund-
heit”, sagt der heutige Chef,

der von sich sagt, er laufe , auf
hohen Drehzahlen, habe ein
relativ konservatives Famili-
enbild“ und sei ,ein kreativ
Verriickter”. Zwar mache er
nicht jeden Trend mit, aber
mit dem Modegetrdank ,Hugo“
habe die Holunderbliiten-Ver-
arbeitung deutlich zugenom-
men und ,,uns schone Umsiit-
ze beschert”.

Der aus  Schwibisch-
Gmiind stammende Thomas
Hinderer (54) erzielt mit dem
aus Familienstrukturen er-
wachsenen Eckes-Granini bei
1600 Mitarbeitern in zwolf
Landern insgesamt 900 Millio-
nen Euro Jahresumsatz, in

Deutschland hilt die Gruppe

einen Marktanteil von zehn
Prozent. Hinderer hat vor
zehn Tagen erst den italieni-
schen Saft-Produzenten ,Pa-
go“ ins Firmen-Portfolio ge-

holt, um den dortigen Markt
zu  erschlieBen - und
schwédrmt dennoch von einer
iiberschaubaren, human ge-
pragten Unternehmenskultur:
»Ich liebe es, kaufménnischer
Angestellter zu sein und mit
Menschen umzugehen.” Der
Selfmademan, Ful3ballfan und
ehemalige Bandmusiker sieht
sich selbst als leidenschaftli-
chen ,Markenartikler und

.zdhlt es zu seinen Prinzipien,

,dem Kunden aufs Maul bzw.
in den Einkaufswagen zu
schauen - dies sei die beste
Marktforschung. Auch ein
groRer ,Saftladen“ sollte es
sich also leisten konnen, an
der Spitze einen Mann zu ha-
ben, der noch die alte Schule
zitiert: ,,Wenn du Kaviar essen
willst, musst du Hering ver-
kaufen.“ Auch so kann , Tradi-
tion im Wandel” aussehen. ty



