Aufkirchen - Der eine hat sich auf ein Ni-
schenprodukt von hoher Qualitit speziali-
siert, der andere vertreibt einen Massenar-
tikel. Doch etwas haben Johannes Freiherr
von Perger und der Vorsitzende der Eckes-
Granini-Gruppe, Thomas Hinderer, ge-
meinsam: Sie sind Chef eines ,Saftla-

tisch ,,Bergspektiven® plauderte Gastge-
ber Christian Kalinke mit beiden Ge-
schiftsfiihrern {iber wertebewusstes Wirt-
schaften. :

Die beste Marktforschung
findet im Supermarkt statt,
ist der Eckes-Chef iiberzeugt

. Wie immer, schlug Kalinke einen be-
wusst lockeren Ton an und wie immer hat-
te er damit Erfolg. Der grofie Saal des Gast-
hofs Post in Aufkirchen war proppenvoll.
Und fiir so manche geplagten Elternim Pu-
blikum boten diese beiden erfolgreichen

"Unternehmerpersonlichkeiten sicherlich

Trost. Denn beide sind erst nach einer
nicht gerade glinzenden Schulkarriere
durchgestartet. Wie Johannes von Perger
berichtete, war er der einzige in einer Fami-
lie von Akademikern, der ,nur“ einen
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dens®. Auf dem MTV-Unternehmerstamm-

'_ Die Saftla-den-Ch'efs

Hauptschulabschluss hatte. ,Ich war der
Skandal in der Familie.“ Zunéchst machte
von Perger eine Lehre als Werkzugmacher
bei Siemens. Als er darin keine Erfillung
fand, folgte eine Ausbildung zum Gértner.

Nach der Meisterpriifung tibernahm er
1986 die elterliche Saftkelterei am Ammer-
see und mauserte sich zum erfolgreichen
Unternehmer, in dessen Betrieb jahrlich

600 Tonnen Obst verarbeitet werden und

den er ,,mit viel Freude” fithrt. Die rund 50

Hektar grofie Fliche fiir Obstanbau wird | -

ausschlieflich nach Bioland-Kriterien be-
wirtschaftet, auch das zugekaufte Obst ist
Bio-Ware. Seit knapp 30 Jahren verfihrt
Perger nach dem Motto ,aus den besten
Friichten einen guten Saft machen®.

Denn seine Séfte sollen nicht nur der Ge-
sundheit dienen, sie stehen auch ,fiir Freu-
de und Geschmack®, erkldrt er. Perger
macht nicht einfach Saft, er stellt , Saftkre-
ationen her. Ein guter Apfelsaft etwa be-
stehe aus mehreren Sorten, einem Aro-
ma-, einem Séure- und einem Zuckertréa-
ger. Zuletzt hat Perger beispielsweise ei-

nen ,vinifizierten Saft“ kreiert, der die Ge-

schmacksbreite von Wein erreichen soll.
Bei der Qualititssicherung setzt er auf

Riechen und Schmecken. ,Diejenigen, die

eine gute Nase haben, sind dem Labor vor-

' Johahnes von Perger und Thomas Hinderer fiihren Betriebe ganz unterschiedlicher GroBe - und haben doch einiges gemein

aus“, erklart er. Mit dieser Strategie hat
Perger ein Umsatzvolumen von rund vier
Millionen Euro erreicht. Gegen Europas
grofiten Saftladen ,Eckes-Granini®, der
mit der Herstellung von 2,8 Milliarden Li-
tern Saft im Jahr einen Umsatz von sechs
Milliarden Euro macht, ist das allerdings ei-
ne verschwindend geringe Summe.
Dennoch bezeichnet der Eckes-Chef
‘Thomas Hinderer die Firma mit ihren 1600
Mitarbeitern als ,,Familienunternehmen®.

Muntere Gesprdchsrunde: Johannes von
Perger (v. li.), Christian Kalinke und Tho-
mas Hinderer. FOTO: TREYBAL

flir zwei Stunden in den Supermarkt zu ge-

Das mag daran liegen, dass es seit 153 Jah-
ren in der Hand der Familie Eckes ist. Er
schitze die Berechenbarkeit und Langfris-
tigkeit von Familienunternehmen und
wiirde nie bei Groffkonzernen arbeiten wol-
len, sagt Hinderer, der sich selbst als ehr-
geizig, ungeduldig und impulsiv beurteilt.
Er sei ein ,stinkfauler Schiiler” gewesen
und erst iiber den Umweg Realschulab-
schluss und Lehre zum BWL-Studium ge-
kommen, das er ibrigens mit Band-Auftrit-
ten finanziert hat. Als er von Miiller-Milch
zu Granini kam, habe er den Auftrag ge-
habt, das Unternehmen ,vom Schnapsla-
den zum Saftladen® umzubauen.

Seither pendelt er jedes Wochenende
von seinem Arbeitsplatz in Nieder-Olm bei
Mainz zu seinem Wohnort Kempfenhau-
sen (,es ist wie Urlaub®). Seiner Erfahrung
nach ist es das grofite Geheimnis eines er-
folgreichen Unternehmens, an der Basis zu
bleiben. Die beste Marktforschung sei es,

hen oder auf den Sportplatz, und dort Men-
schen mit geringem Einkommen zu beob-
achten. Denn wer Kaviar essen will, muss
Heringe verkaufen. Und um zu wissen, wie
man sie verkauft, miisse man wissen wer
sie kauft.» Kommentar
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